101 Das war die Mitgliederversammlung 2025

Die Mitgliederversammlung der
Kfz-Innung Schwaben findet ein-
mal im Jahr statt - und ist die
Gelegenheit fur alle Innungsmit-
glieder zur Mitbestimmung und
MeinungsauBerung. Diese stand
auch heuer wieder im Vorder-
grund. Auf dem Programm am
20. Mai standen einige Beschluss-
fassungen, der Rickblick auf das
Geschéftsjahr 2024 sowie Nach-
wahlen im Vorstand und Gesel-
lenpritfungsausschuss. Natrlich
kam auch der Austausch mit den
Branchen-Kollegen nicht zu kurz.

Riickblick auf das Geschafts-
jahr 2024

Obermeister Alois Huber eroffne-
te die Veranstaltung und fasste
nach seiner Begriung die Ent-
wicklungen aus dem Geschéafts-
jahr 2024 zusammen. Diese las-
sen ihn vorsichtig zuversichtlich
in die Zukunft schauen. Im An-
schluss stellte Geschaftsflihrerin

Kfz-Innung Schwaben

Petra Brandl die Innungszahlen
vor, unterstltzt von Bernhard
Wagner, der den Bericht der
Rechnungsprifer Uber das Jahr
2024 abgab.

Alle zahlen zum Geschaftsjahr
2024 finden Sie auch im aktuel-
len Geschéaftsbericht, den wir in
.meine INNUNG.digital" verlinkt
haben.

Ebenso finden Sie dort die detail-
lierten Beschlussfassungen, die
bei der Versammlung einen wei-
teren Programmpunkt ausmach-
ten. Jeweils einstimmig beschlos-
sen wurde unter anderem:

1. die Neufestlegung der Ge-
biihren fiir die Gesellenpril-
fung ab Juni 2025:

Sie liegen kilinftig bei 252 € flr Teil
1 und 379 € fur Teil 2.

Robert-Bosch-StraBe 1 e 86167 Augsburg
Telefon: 08 21 / 74 94 6-0 ¢ Fax: 08 21 / 74 94 6-66
Email: info@kfz-innung-schwaben.de

Web: www.kfz-innung-schwaben.de e zum Impressum

Meisterbetriebe
der Kfz-Innung

Zusatzlich fallen Auslagen an in
Hohe von 130 € bei der Gesellen-
prufung Teil 1 und 260 € bei der
Gesellenprufung Teil 2. Flr Mit-
gliedsbetriebe der Kfz-Innung
Schwaben werden die Auslagen
aktuell nicht erhoben.

2. die Neufestlegung der Uber-
nachtungsgebiihr im Jugend-
hotel bluebox ab September
2025:

Die Kosten pro Ubernachtung be-
tragen ab September 2025 40 €.

Bei Vorliegen der FOrdervoraus-
setzungen zahlen

im 1. Ausbildungsjahr
Mitgliedsbetriebe 11 € / Nicht-
mitglieder 21 €

e im 2.-4. Ausbildungsjahr
Mitgliedsbetriebe 15 € / Nicht-
mitglieder 25 €

Fortsetzung nachste Seite

-

Kfz-Innung Schwaben



https://kfz-innung-schwaben.de/impressum.html
https://meine.kfz-innung-schwaben.de/course/view.php?id=844
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10.1 Das war die Mitgliederversammlung 2025 Fortsetzung

Ein neues Vorstandsmitglied

Nachwahlen fir den Vorstand
der Kfz-lnnung Schwaben waren
notig geworden, weil ein Mitglied
ausgeschieden war. Als Nachfol-
ger stellte sich Peter Schéafer von
Medele Schafer zur Wahl. Die Ver-
sammlung wahlte ihn einstimmig
zum neuen Vorstandsmitglied.

Ihre Ansprechpartner der Kfz-Innung Schwaben und der WiG
Schwaben finden Sie auf unserer Website.

Als Grund fir sein Engagement
nannte Schafer seine lange Ver-
bundenheit mit der Innung: ,,Unser
Betrieb wurde damals mit 19 Mit-
arbeitern gegriindet, nun flhre ich
eine Unternehmensgruppe mit
Uber 900 Mitarbeitern. Wir haben
der Innung viel zu verdanken, vor
allem bei der Ausbildung unseres
Nachwuchses. Daher mdchte ich
mich nun starker engagieren!”
Wir danken Peter Schafer flr sei-
nen Einsatz und freuen uns auf
eine konstruktive Zusammenar-
beit in den nachsten Jahren!

Zudem wurden zwei neue Arbeit-
gebervertreter einstimmig in den
Gesellenprufungsausschuss  ge-
wahlt:
3. Christoph FaBmann

aus Sonthofen und
4. Dominik VOIKI

aus Augsburg.

Neu- und Gebrauchtwagen: Zulassungen

~meine INNUNG.digital"” -
ein Einblick

Welche aktuellen digitalen Entwick-
lungen gibt es in der Kfz-Innung
Schwaben? Das zeigten Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter aus Ver-
waltung und Bildungszentrum. Sie
stellten die neue Website und Com-
munity vor und flihrten in einem
kurzweiligen Vortrag durch die digi-
tale Lernplattform fir Azubis.

Sie erreichen ,meine INNUNG.digi-
tal” Uber diesen Link:
https.//meine.kfz-innung-
schwaben.de/

Sollten Sie noch keinen Login ha-
ben, melden Sie sich beim Team
Kundenmanagement:
kundenmanagement@kfz-in-
nung-schwaben.de

Riickblick



https://www.kfz-innung-schwaben.de/info/ansprechpartner
https://meine.kfz-innung-schwaben.de/
https://meine.kfz-innung-schwaben.de/
mailto:kundenmanagement%40kfz-innung-schwaben.de?subject=
mailto:kundenmanagement%40kfz-innung-schwaben.de?subject=

INNUNG kompakt
Infos flr Kfz-Innungsmitglieder

Nr. 10/2025 3

10.2 Webinar zur Aviloo-Batterietest-Partnerschaft

Potentielle Kunden sorgen sich
beim Kauf eines Hybrid- oder Elek-
trofahrzeuges um den Gesund-
heitszustand der Batterie, den so-
genannten ,State of Health” (SoH).

Im Zuge der 2024 abgeschlosse-
nen strategischen Partnerschaft
mit der Aviloo GmbH aus Oster-
reich flr deutsche Innungsbetrie-
be werden auch in diesem Jahr
Online-Infoveranstaltungen zum

Sl tony
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Sewers’

Meisterbetrieb
der Kfz-Innung

Produkte

Einsatz der
Test” bzw. ,PREMIUM Test” an-
geboten. Bei dem Seminar am 17.
Juni werden die Moglichkeiten zur
Vermarktung vorgestellt:

.FLASH

e Vorstellung der Kooperation,
Anwendungsmoglichkeiten und
einer aktuellen Marktstudie

e Erlauterungen zur Datenauslese
und zum Umgang mit guten und
schlechten Testergebnissen

Das Webinar findet an
folgendem Termin statt:

Dienstag, 17. Juni 2025
von 14:00 bis 15:00 Uhr
Anmeldung hier >>

Fazit: Nutzen Sie diese neutrale
Moglichkeit, einen Batterietest
mit Zertifikat anzubieten. Der Ge-
sundheitszustand der Hochvolt-
Batterie des Elektroantriebes ist
vergleichbar mit der Laufleistung
beim Verbrennerfahrzeug.

Fur Fragen stehen die Mitarbeiter
der Innung oder die technischen
Berater des Kraftfahrzeuggewer-
bes Bayern gerne zur Verfigung.
Einen Flyer mit weiteren Informa-
tionen zur Webinar-Reihe erhalten
Sie im Downloadbereich.

10.3 Denken Sie an den §33 des Jugendarbeitsschutzgesetzes

Das Jugendarbeitsschutzgesetz
(JArbSchG) dient dem Schutz
von Kindern und Jugendlichen im
Arbeitsleben. Es ist anwendbar,
wenn der Arbeitsort im Bundes-
gebiet liegt und ist unabhangig
von der Staatsangehorigkeit des
Jugendlichen oder des Arbeit-
gebers. Das Gesetz gilt flir alle
Beschaftigten, die noch nicht 18
Jahre alt sind. Wenn Sie als Be-
trieb minderjahrige Auszubilden-

de beschaftigen, sollten Sie auf
jeden Fall den §33 im Auge be-
halten. Darin geht es um die erste
Nachuntersuchung, die Sie sich
auf jeden Fall rechtzeitig vorlegen
lassen mussen. Rechtzeitig heift,
spatestens ein Jahr nach Beschéf-
tigungsbeginn. Die Nachuntersu-
chung darf zu diesem Zeitpunkt
nicht alter als drei Monate sein.
Die Pflicht zur Einholung und Er-
innerung liegt beim Arbeitgeber.

Wichtig in diesem Zusammen-
hang ist, dass Sie den Jugend-
lichen nicht weiterbeschaftigen
darfen, wenn die Bescheinigung
nicht vorliegt.

Wenn Sie Fragen zu diesem The-
ma haben, wenden Sie sich gern
an die Rechtberatung lhrer In-
nung. rechtsberatung@kfz-in-
nung-schwaben.de



mailto:rechtsberatung%40kfz-innung-schwaben.de?subject=
mailto:rechtsberatung%40kfz-innung-schwaben.de?subject=
https://events.teams.microsoft.com/event/934bd9eb-b74c-4aad-ac5f-91b966a234dc@4d90388e-4a21-47f3-9039-53af452ce552
https://meine.kfz-innung-schwaben.de/pluginfile.php/93317/mod_folder/content/0/Downloads/Flyer_Webinare_Batterietest_AVILOO_2025.pdf
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10.4 Autokaufer Puls: Lokale, kleine und mittelstandische Betriebe genieBen
Vertrauen der Kaufer

Bei einer aktuellen Kundenbefra-
gung der puls Marktforschung,
bei der regelmaBig mehr als 1.000
Autokaufer befragt werden (Infor-
mationen zur Stichprobenerhe-
bung siehe Anlage), wurde insbe-
sondere die Frage behandelt, wie
wichtig Autohandlergruppen sind
und wie sie beim Kunden wahrge-
nommen werden.

Als Grlinde fir den Kauf bei gro-
Beren Autohandelsgruppen wur-
den die groBere Fahrzeugauswahl
genannt (58 Prozent), die Moglich-
keit flr flexiblere Preisverhand-
lungen (57 Prozent) und unter
anderem, dass groBere Gruppen
mehr Sicherheiten bieten kdnnen
(40 Prozent), was vor allem bei
der Zielgruppe unter 30 Jahren re-
levant ist.

Auf die Frage, warum Kunden den
Kauf bei kleineren Autohandlern
bevorzugen, antworteten 81 Pro-
zent der Teilnehmer, dass ihnen
vor allem die personliche Bera-
tung und der Service wichtig sind.

56 Prozent schatzen den Kontakt
zur Unternehmensfiihrung
bzw. kiirzere Wege, 56 Prozent
mochten mehr lokale und kleine
Betriebe unterstiitzen. Weitere
Argumente waren z.B. die besse-
re Erreichbarkeit (54 Prozent) und
die insgesamt schnellere Abwick-
lung (33 Prozent). Die personliche
Beratung spielt bei den weiblichen
Autokaufern eine groBere Rolle als
bei den mannlichen, sogar 61 Pro-
zent der Kaufer unter 30 Jahren,
die sonst rdumlich eher ungebun-
den sind, legen hierauf ebenso
groBen Wert.

Zusammenfassend kann man aus
der Befragung erkennen, dass
das Sicherheitsgeflihl bei groBen
Gruppen beim geplanten Auto-
kauf Uberzeugt. Allerdings ist
der Vertrauensfaktor weiterhin
entscheidend: Beratung, person-
licher Kontakt und das Geflhl,
beim nahegelegenen Betrieb
.ums Eck” gut aufgehoben zu
sein, sind wichtige Aspekte. Na-
tlrlich ist auch das Vertrauen in

10.5 Auftragsverarbeitungsvertrag bei ChatGPT

Ein Auftragsverarbeitungsver-
trag (AVV) wird zur Einhaltung der
Vorgaben aus der DSGVO beno-
tigt, wenn personenbezogene
Daten von einem Dritten verarbei-
tet werden. Durch den AVV soll
sichergestellt werden, dass der
Dritte (der Auftragsverarbeiter)
die personenbezogenen Daten
nur entsprechend der Weisungen
des Auftraggebers verarbeitet.

Meist werden diese AVV bei Soft-
warepaketen in die AGBs oder

Nutzungsbedingungen eingebun-
den, so dass der Auftraggeber
den erforderlichen Vertrag tat-
sachlich auch abgeschlossen hat.

Nicht so jedoch bei ChatGPT
bzw. OpenAl, dem Anbieter von
ChatGPT. Wird ChatGPT auf be-
trieblicher Ebene genutzt und kann
der Arbeitgeber nicht ausschlie-
Ben, dass dabei auch personliche
Daten in ChatGPT eingegeben
werden, sollte er unverziiglich ei-
nen AVV abschlieBen. Notwendig

die Automarke von groBer Bedeu-
tung - die letztendliche Kaufent-
scheidung wird aber beim Hand-
ler getroffen.

In diesem Zusammenhang emp-
fehlen wir vor allem unseren
kleinen und mittelstéandischen
Betrieben: Setzen Sie weiterhin
auf den personlichen Kontakt zu
Ihren Kunden, binden Sie Kunden
durch zuverldssigen, transparen-
ten Service und lassen Sie sich
von zufriedenen Kunden weiter-
empfehlen. Stellen Sie das, was
Sie als Betrieb auszeichnet, be-
sonders heraus, formulieren Sie
daraus Ihren USP (,Unique Selling
Proposition”, also Ihr Alleinstel-
lungsmerkmal) und kommuni-
zieren Sie diesen Uber samtliche
Kanale wie Infoflyer, Ihre eigene
Webseite oder auch Social Media.
Ihre Innung und das Team der Be-
triebsberatung stehen lhnen hier-
bei gerne zur Seite und beraten
Sie, welche Wege Sie zur Festi-
gung lhrer Kundenbeziehung ge-
hen kdnnen.

ist dazu eine ,Team"”-Lizenz oder
die Nutzung eines API-Accounts,
Uber den das ,Execute Data Pro-
cessing Agreement” aufgerufen
und dann der AVV abgeschlossen
werden kann.

AuBerdem sollte in den Einstellun-
gen die Mdglichkeit flr ChatGPT,
die eingestellten Daten zum Trai-
nieren der Kl zu verwenden, de-
aktiviert werden, um bspw. die
Verletzung von Urheber- oder
Markenrechten zu vermeiden.



https://meine.kfz-innung-schwaben.de/pluginfile.php/93317/mod_folder/content/0/Downloads/Anlage_Mai%202025_Autohaendler_Wahrnehmung.pdf
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10.6 Aus der Praxis - fiir die Praxis: Die betriebswirtschaftliche und die
technische Betriebsberatung des Kraftfahrzeuggewerbes Bayern

In Zusammenarbeit mit den sieben
bayerischen Kfz-Innungen bietet
das Kraftfahrzeuggewerbe sowohl
die Beratung im technischen als
auch im betriebswirtschaftlichen
Bereich kostenfrei fur alle Mit-
gliedsbetriebe an. Unsere erfahre-
nen Berater kommen allesamt aus
der Praxis und wissen, wo Aufkla-
rungs- oder Optimierungsbedarf
herrscht. Im Alltag gefangen fehlt
dem Unternehmer oftmals die Zeit
zur Umsetzung neuer Vorgaben
und ein externes Fachauge kann in
wenigen Stunden im Dialog prag-
matisch unterstttzen.

Auch in den stark nachgefragten
Bereichen Neubau/Umbau sowie
bei der Energieverbrauchsopti-
mierung unterstitzt die Betriebs-
beratung — und das herstellerneu-
tral, also immer mit Blick auf die
beste LOsung flr den jeweiligen
Betrieb. Um hier moglichst breit
aufgestellt sein zu kénnen, arbei-

MATTHIAS PFAU

» Kfz-Meister

SVEN POLSTER

» Kfz-Meister

Technischer Betriebsberater

« Geprifter technischer
Betriebswirt (IHK)

» Betriebswirt (HWK)
« Fachkraft fir Arbeitssicherheit

MARKUS ZAIRERER
Technischer Betriebsberater

ten unsere Berater laufend an
neuen Kooperationsvereinbarun-
gen und handeln exklusive Son-
derkonditionen flrr die Mitglieds-
betriebe aus.

Seit letztem Jahr neu: der Be-
reich ,,Maschinenbewertung”
Die Bewertung der Maschinen im
Bestand hilft dabei, den Gesamt-
wert des Unternehmens genau zu
beziffern. Unsere Berater kdnnen
hier anhand von Alter, Zustand
und vergleichbaren Produkten
einen entsprechenden Restwert
definieren.

Uber die betriebswirtschaftliche
Beratung ist u.a. ein sog. Zahlen-
check abrufbar. Dabei werden
die eigenen Zahlen mit Branchen-
daten verglichen, SOLL-IST-Ab-
weichungen ermittelt und auch
der Kostendeckungspunkt fir
den  Stundenverrechnungssatz
berechnet. Dartiber hinaus kann

Technischer Betriebsberater

eine Ubergabeberatung beauf-
tragt werden, bei Bedarf erwei-
tert um eine neutrale Bewertung
des Gesamtbetriebs und Tipps
zur Nachfolgersuche.

Zusammengefasst bekommen Sie
fur Ihren Betrieb hier neutralen
Input in den Bereichen Betriebs-
wirtschaft und Technik ftr Ihr Un-
ternehmen von erfahrenen Bera-
tern, die alle auch selbst in einem
Kfz-Betrieb gearbeitet haben.Die
Bedarfsanmeldung fir einen in-
dividuellen Besuch in Ihrem Haus
gelingt einfach Uber die Informa-
tionsflyer auf der Innungshome-
page (Betriebwirtschaftlich und
Technisch) — Kreuze bei der dor-
tigen Themenauswahl helfen uns
zur Vorbereitung.

Bei Fragen vorab stehen die Be-
rater des Kraftfahrzeuggewerbes
Bayern oder die Mitarbeiter der
Innung gerne zur Verfagung.

THOMAS BRUCKNER
Betriebswirtschaftlicher Berater

* Diplom-Betriebswirt (DH)
« Ausbildereignung (IHK)

in Zusan

\/

Technische
Betriebsheratung

« Kfz-Technikermeister
« Dozent fiir ausbildungs-
begleitende Hilfen

enarbeit mit der Kfz-Innung

Aus der Praxis - fiir die Praxis

KRAFTFAHRZEUGGEWERBE W = G =

Betriebswirtschaftliche
Beratung

Na

Mittelfranken

Aus der Praxis - fiir die Praxis



https://www.kfz-innung-schwaben.de/info/service/betriebswirtschaftliche-beratung
https://www.kfz-innung-schwaben.de/info/service/technische-betriebsberatung
https://www.kfz-innung-schwaben.de/info/service/technische-betriebsberatung
https://www.kfz-innung-schwaben.de/info/service/betriebswirtschaftliche-beratung
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Anzeige

NURNBERGER BERUFSUNFAHIGKEITSVERSICHERUNG MIT TOP STABILITAT

NUR

VERSICHERUNG S

Die langfristige Stabilitdt von Anbietern ist in der
Berufsunfahigkeitsversicherung ein entscheidendes
Kriterium beim Abschluss des Vertrages. Die NURN-
BERGER steht beim neuesten BU-Stabilitatsrating
von Franke und Bornberg, verdffentlicht im map.
report der Spitze. Damit stellt die NURNBERGER ein-
mal mehr lhre finanzielle Starke sowie Ihre Beitrags-
stabilitat unter Beweis.

Berufsunfahigkeitsversicherung oder Grundfahig-
keitsversicherung mit Fokus auf Nachhaltigkeit

Was macht die BU4Future/Grundunfahigkeitsversi-
cherung anders?

e Kapitalanlage mit besonderem Fokus auf
Nachhaltigkeit in Hohe der Deckungsriickstellung

o Zertifizierter Druck und klimakompensierter
Versand

¢ Mit dem Abschluss kann ein Umwelt- oder
soziales Projekt unterstitzt werden

¢ Kostenfreie Gesundheitsplattform Coach:N
—mehr als 3.000 digitale Gesundheitskurse

e Spezialisten-Service BetterDoc — unabhangiger
Partner zur Facharztsuche mit Terminservice

. W
\\ \
\
\\'l‘\\ \
\"\
L YR
| \
\f;\
L ™
\‘\‘
S\
\\\
Nh

Flr unsere EKSA4Future-Produktlinie investieren
wir mit besonderem Fokus auf die 3 Bereiche
Umwelt, Soziales und gute Unternehmensfih-
rung. Fur die Beurteilung dieser Kriterien wird bei-
spielsweise auf Informationen eines ESG-Daten-
anbieters zurtickgegriffen. Die Investition in eine
nachhaltige Kapitalanlage erfolgt dabei mindes-
tens in Hohe der Deckungsrickstellung des ent-
sprechenden EKS4Future-Produktes.

Der Auswahlprozess* fur die Kapitalanlagen mit
besonderem Fokus auf Nachhaltigkeit lasst ver-
schiedene Anlageklassen zu. Derzeit investieren
wir mittels nachhaltiger Fondslosungen in die glo-
balen Aktienmarkte. Neben der Berlicksichtigung
der ESG-Kriterien soll im Kundeninteresse sicher-
gestellt sein, dass diese Kapitalanlagen auch ein
attraktives Chance-Risiko-Profil bieten.

* Dieser Auswahlprozess verfolgt das Ziel Inves-
titionen auszuwéhlen, die dem Thema Nach-
haltigkeit zusétzlich zur allgemeinen Nachhal-
tigkeitsstrategie der NURNBERGER besonders
Rechnung tragen.

m-é Ihr Ansprechpartner:
) | Gabi stiffel & Nico Eckardt

)
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4 NURNBERGER Generalagentur Stiffel + Eckardt OHG
, Wandalenstr. 55 A ¢ 86343 Konigsbrunn
Telefon: 08231 9597130 e Mobil 0171 7319184
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